Pe(r.'swazja, argumentacja, wywieranie
wWptywu i inne wybrane aspekty
komunikacji z drugim

MIEJSCE:
Wskazane przez
/amawiajgcego
DATA:

Wskazana przez
/amawiajgcego

CENA:

- 3900 zt brutto

(wersja stacjonarna)- cena
obejmuje grupe do 50 osob*
- 3500 zt brutto

(wersja on-line)- cena
obejmuje grupe do 100 osb6b

*w cene wliczono 15 sztuk
materiatow (druk, dtugopis, notatnik), kazda
kolejna sztuka 6,5 zt brutto

cztowiekiem

HARMONOGRAM

1. Efekt aureoliijego znaczenie w
poznaniu spotecznym

2.Mowa ciataijej znaczenie dla
ksztattowania wrazenia w relacji

3. Wywieranie wptywu na innych ludzi
4 Techniki argumentac;ji i perswaz;ji

b. Elementy psychologii ktamstwa



6. Dobor technik argumentacji w
procesie zmiany

/. Wybrane typy trudnych osobowosci i
sposoby radzenia siebie z nimi

8. Uszy Thuna czyli diagnoza osobistych
czutych punktow w komunikacji z drugim
cztowiekiem.
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