MIEJSCE:

Wskazane przez
/amawiajgcego

DATA:

Wskazana przez
/amawiajgcego

CENY:

- 3900 zt brutto

(wersja stacjonarna)- cena
obejmuje grupe do 50 osob*
- 3500 zt brutto

(wersja on-line)- cena
obejmuje grupe do 100 osb6b

*w cene wliczono 15 sztuk
materiatow (druk, dtugopis, notatnik), kazda
kolejna sztuka 6,5 zt brutto
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motywujgcy

HARMONOGRAM

1. Psychologia motywacji - aspekty

praktyczne, rézne podejscia w
motywowaniu klienta,

2. Podstawowe zatozenia Dialogu
Motywujgcego,

3. Empatiairozumienie perspektywy
klienta, jako podstawy dobrego kontaktu
w relacji pomagania w pracy kuratorai
urzednika sgdowego,



4. Samoswiadomosé oséb pomagajgcych -
konkretne przyktady jej zastosowania,

b. Rozumienie oporu zgodnie z koncepcjg
Dialogu Motywujgcego,

6. Opdr przed wprowadzeniem zmiany -
czyli dlaczego klienci nie chcg dobrych dla
siebie zmian,

7. Wykorzystanie zasad dialogu
motywujgcego do pracy z klientem - osobg
uzalezniong i osobg stosujgcg przemoc,

8. Techniki stosowane w dialogu
motywujgcym (pytania otwarte,
dowartosciowania, odzwierciedlenia
proste i ztozone, podsumowywanie) -
konkretne przyktady wypowiedzi,

9. Praktyczne zastosowanie technik
dialogu motywujgcego - praca w matych
podgrupach,

10. Panel dyskusyjny, podsumowanie oraz
rozdanie certyfikatow.
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